
 

 

 

                                                              

BUSINESS DEVELOPPER 4.0 – H/F 

 
RODAC International, membre du Groupe SAM, est engagé dans le développement durable et 
continue d'investir en Europe à travers le développement de sa stratégie 5I : Innovation, 
International, Internet, Individuel et Industrie. En tant que fabricant en France depuis plus de 100 
ans, nous créons des solutions d'outillage pour les professionnels des secteurs industriel, automobile 
et construction en Europe à travers nos filiales. 
 
En reportant au Manager des Ventes de RODAC, votre mission est de développer, gérer et surveiller 
les affaires pour nos solutions d'Innovation et les comptes clients clés. Vous agissez comme le lien 
entre le client final, le client vendeur et notre entreprise en prenant soin des aspects commerciaux 
et techniques. Vous apportez également une réelle contribution commerciale aux distributeurs 
partenaires. 
 
Pour atteindre vos objectifs, vous aurez à accomplir plusieurs missions : 
 

• Analyser les besoins des clients (audit de qualité) . 
 

• Prospecter de nouveaux clients utilisateurs finaux en termes de faisabilité et de rentabilité 
et sur les gammes de produits identifiées. 

 

• Fidéliser les clients existants sur le territoire national. 
 

• Négocier avec les clients. 
 

• Suivre et coordonner les opérations (audit/offre commerciale/transformation des affaires) 
 
Issu d'une école de commerce ou d'une formation commerciale, vous avez une première expérience 
réussie dans la vente de produits techniques. Vous vous distinguez par vos compétences 
commerciales, vous permettant de vendre les produits du groupe SAM et de communiquer 
facilement avec de multiples parties prenantes. La maîtrise complète de l'anglais et allemand est 
obligatoire. 
 
RODAC et le GROUPE SAM vous offrent des conditions de travail de qualité (support marketing et 
technique efficace, rémunération motivante, voiture de société, ordinateur, smartphone) et un 
environnement de travail agréable dans nos bureaux à Sittard (Pays Bas) 
 
Organisation du travail : vous êtes libre de vous organiser et nos commerciaux travaillent 
généralement 3 jours au bureau à Sittard et 2 jours en visite chez le client. Si vous aimez les défis 
et souhaitez évoluer au sein d'une entreprise dynamique et centrée sur les personnes, venez 
rejoindre notre équipe de vente. 
 
Dans le cadre de sa politique RSE, le Groupe SAM & RODAC étudie toutes les candidatures à 
compétences égales, y compris celles des personnes en situation de handicap. 
 
Pour postuler, veuillez envoyer un CV et une lettre de motivation directement à drh@sam.eu, en 
mentionnant le numéro d'offre KA2024. (première sélection par le siège en France, puis vous aurez 
un entretien chez RODAC) 

 
Pour toute question, n'hésitez pas à contacter le service RH : +334.77.92.13.31. 

Pour plus d'informations sur notre entreprise, suivez-nous sur LinkedIn ! 

 


